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	Übungsinhalte
	Besondere Vorkenntnisse

	· Fenster fixieren

· Text suchen und ersetzen

· Tabelle sortieren

· Rechtschreibprüfung durchführen
	· Reihen ausfüllen

· Formeln mit absoluten Bezügen erstellen


	Aufgabe


1. Erstellen Sie die nebenstehende Tabelle, oder öffnen Sie die Tabelle Gewinnermittlung1.
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Anteil der variablen
Kosten am Verkaufserl
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Tabellarische Gewinnermittiung
Umsatz abzaglich der Summe aus Fixkasten und der variablen Kosten

10% 15%

Verkaufserl, 1
Verkaufserl. 2

1.000 DM
1.050 DM

230 DM





2. Füllen Sie den Kopfbereich der Tabelle aus, und tragen Sie den Text bzw. die Werte in die grau hinterlegten Zellen ein.

3. Füllen Sie die Reihe in Spalte A und B bis zur Zeile 34, und die Prozentzahlen in Zeile 4 bis auf 65% auf.

4. Berechnen Sie in Zelle C6 den Gewinn. Ziehen Sie dafür von dem Umsatz in B6 die entspre​chenden Prozente in der Zeile 4 und die Fixkosten in Zelle B2 ab (=$B6-($B6*C$4+$B$2)). 

5. Warum können Sie nicht mit rein absoluten Bezügen arbeiten, wenn Sie anschließend die Rei​hen automatisch auffüllen wollen? Beachten Sie die teilweise absoluten Bezüge in der Formel.

6. Füllen Sie die Reihen in Spalte C und den Zeilen auf, so dass die Tabelle mit Werten gefüllt ist.

7. Fixieren Sie das Fenster an der Zelle C5.

8. Sortieren Sie die Tabelle nach der Spalte B absteigend.

9. Suchen Sie nach den negativen Werten in den Zellen. Beachten Sie dabei, dass Sie nicht nach Formeln, sondern nach allen Werten suchen, die ein negatives Vorzeichen haben.

10. Überprüfen Sie die Tabelle hinsichtlich der Rechtschreibung. Lassen Sie aber keine Ände​rungen vornehmen.

11. Ersetzen Sie überall den Text Verkaufserl. durch den Begriff Umsatz.
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1 Tabellarische Gewinnermittiung
2 |Fixkosten 670 DM |Umsatz abziglich der Summe aus Fixkasten und der variablen Kosten
3

Anteil der variablen

4 Kosten am Umsatz|  10% 15% 0% 5% 0% 3%
5
6 |Umsatz 29 2.400 DM T490DM  1.370DM| 1.250DM 1.130DM 1.010DM 890 DM
7 |Umsatz 28 2350 DM 1.445DM  1.328DM  1210DM  1.093DM  975DM 858 DM
8 |Umsatz 27 2300 DM 14000M  1.285DM  1.170DM  1.055DM  940DM 825 DM
9 |Umsatz 26 2250 DM 1355DM  1.243DM  1.130DM  1.018DM  905DM 793 DM
10 Umsatz 25 2200 DM 13100M  1.200DM  1.090DM  980DM  870DM 760 DM
11 |Umsatz 24 2150 DM 1265DM  1.153DM  1.050DM  943DM  835DM  728DM
12|Umsatz 23 2100 DM 12200M  1.115DM  1.010DM  905DM  800DM 695 DM
13|Umsatz 22 2.050 DM 1.176DM  1.073DM  970DM  868DM  765DM 663 DM
14 |Umsatz 21 2.000 DM 1.4300M  1.030DM  930DM  830DM  730DM  630DM
15 |Umsatz 20 1.950 DM 10850M  9880DM  890DM  793DM  B95DM 598 DM
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Tabelle1

						Tabellarische Gewinnermittlung

		Fixkosten		$670		Umsatz abzüglich der Summe aus Fixkosten und der variablen Kosten

				Anteil der variablen Kosten am Verkaufserl.		10%		15%

		Verkaufserl. 1		1,000 DM		$230

		Verkaufserl. 2		1,050 DM
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Tabelle1

						Tabellarische Gewinnermittlung

		Fixkosten		$670		Umsatz abzüglich der Summe aus Fixkosten und der variablen Kosten

				Anteil der variablen Kosten am Umsatz		10%		15%		20%		25%		30%		35%		40%		45%		50%		55%		60%		65%

		Umsatz 29		2,400 DM		$1,490		$1,370		$1,250		$1,130		$1,010		$890		$770		$650		$530		$410		$290		$170

		Umsatz 28		2,350 DM		$1,445		$1,328		$1,210		$1,093		$975		$858		$740		$623		$505		$388		$270		$153

		Umsatz 27		2,300 DM		$1,400		$1,285		$1,170		$1,055		$940		$825		$710		$595		$480		$365		$250		$135

		Umsatz 26		2,250 DM		$1,355		$1,243		$1,130		$1,018		$905		$793		$680		$568		$455		$343		$230		$118

		Umsatz 25		2,200 DM		$1,310		$1,200		$1,090		$980		$870		$760		$650		$540		$430		$320		$210		$100

		Umsatz 24		2,150 DM		$1,265		$1,158		$1,050		$943		$835		$728		$620		$513		$405		$298		$190		$83

		Umsatz 23		2,100 DM		$1,220		$1,115		$1,010		$905		$800		$695		$590		$485		$380		$275		$170		$65

		Umsatz 22		2,050 DM		$1,175		$1,073		$970		$868		$765		$663		$560		$458		$355		$253		$150		$48

		Umsatz 21		2,000 DM		$1,130		$1,030		$930		$830		$730		$630		$530		$430		$330		$230		$130		$30

		Umsatz 20		1,950 DM		$1,085		$988		$890		$793		$695		$598		$500		$403		$305		$208		$110		$13

		Umsatz 19		1,900 DM		$1,040		$945		$850		$755		$660		$565		$470		$375		$280		$185		$90		($5)

		Umsatz 18		1,850 DM		$995		$903		$810		$718		$625		$533		$440		$348		$255		$163		$70		($23)

		Umsatz 17		1,800 DM		$950		$860		$770		$680		$590		$500		$410		$320		$230		$140		$50		($40)

		Umsatz 16		1,750 DM		$905		$818		$730		$643		$555		$468		$380		$293		$205		$118		$30		($58)

		Umsatz 15		1,700 DM		$860		$775		$690		$605		$520		$435		$350		$265		$180		$95		$10		($75)

		Umsatz 14		1,650 DM		$815		$733		$650		$568		$485		$403		$320		$238		$155		$73		($10)		($93)

		Umsatz 13		1,600 DM		$770		$690		$610		$530		$450		$370		$290		$210		$130		$50		($30)		($110)

		Umsatz 12		1,550 DM		$725		$648		$570		$493		$415		$338		$260		$183		$105		$28		($50)		($128)

		Umsatz 11		1,500 DM		$680		$605		$530		$455		$380		$305		$230		$155		$80		$5		($70)		($145)

		Umsatz 10		1,450 DM		$635		$563		$490		$418		$345		$273		$200		$128		$55		($18)		($90)		($163)

		Umsatz 9		1,400 DM		$590		$520		$450		$380		$310		$240		$170		$100		$30		($40)		($110)		($180)

		Umsatz 8		1,350 DM		$545		$478		$410		$343		$275		$208		$140		$73		$5		($63)		($130)		($198)

		Umsatz 7		1,300 DM		$500		$435		$370		$305		$240		$175		$110		$45		($20)		($85)		($150)		($215)

		Umsatz 6		1,250 DM		$455		$393		$330		$268		$205		$143		$80		$18		($45)		($108)		($170)		($233)

		Umsatz 5		1,200 DM		$410		$350		$290		$230		$170		$110		$50		($10)		($70)		($130)		($190)		($250)

		Umsatz 4		1,150 DM		$365		$308		$250		$193		$135		$78		$20		($38)		($95)		($153)		($210)		($268)

		Umsatz 3		1,100 DM		$320		$265		$210		$155		$100		$45		($10)		($65)		($120)		($175)		($230)		($285)

		Umsatz 2		1,050 DM		$275		$223		$170		$118		$65		$13		($40)		($93)		($145)		($198)		($250)		($303)

		Umsatz 1		1,000 DM		$230		$180		$130		$80		$30		($20)		($70)		($120)		($170)		($220)		($270)		($320)
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